Le FIA, une initiative de la Région Languedoc-Roussilon
pour favoriser le développement international
des entreprises

« Un évenement sous I'impulsion de la
Région Languedoc-Roussillon,

 Au cceur du salon Energaia,

« Pour soutenir le développement des
entreprises régionales,

« Organisé par Sud de France Export.

Retour sur le FIA Sud de France Export 2008

M 310 rendez-vous d’affaires organisés en 2 jours,

M 22 entreprises du Languedoc-Roussillon,

B 45 acheteurs internationaux (Afrique du Sud, ltalie, Portugal, Kenya, Liban, Madagascar, Royaume-Uni et Syrie),
B Un espace de 140 m? au cceur d’Energaia dédié au FIA,

B Plus de 60 articles de presse publiés en France et dans les pays cibles.

« Nordine Lamrani, PDG de Lamdyne SAS, (créateur d’écrans géants et luminaires a LEDs)———— )

<« Le FIA nous permet dans un 1° temps, d’étre mis en relation avec des contacts prestigieux aux portes de '
notre entreprise. Sud de France Export organise ensuite des missions de suivi dans nos-payscibtes qui nous—__
permettent de concrétiser des relations d’affaires initiées a Mpntpelher Acejour, grace au F A ,je ﬁna ise '
deux partenariats commerciaux, ['un en Italie et 'autre au Royaume Uni.» -

+ Thierry Perchaud, PDG de HiQu€n Environnement (bureau d’emde et solutlons photovoltalques)
«[”équipe de Sud de France Export a effectué en amont du FlA un bon travail deprospection de nos cibles.
Ce forum est un excellent Iewerpour étre mis en relatlon avec des c lients pofentfels Les actions de Sud de
France Export tout au long de ["année, nous permettent de rémobil tseret d’assur;f{e suivi de nos contaets

a [’étranger. » / / -

+ Catherine Thomas-Piguet, PDG de Tuvallu SAS (spécialj idte deléco- ;:6nstruct|onet €co- renovamon)
«LeFIA, parsa qualité, son sérieux et le choix des mt “rlocuteur& réussit a- rendre faciles et accessibles
les clefs de notre réussite dans le batiment durable : [¢ stivi cles acteurs et des tendances a al etranger
U'identification des marchés porteurs ainsi que [es pa Jenarcats cor;fmerczaLp( a potennel >

Energaia 2009 ;“
M Plus de 300 exposants, \ |
M 20000 visiteurs attendus, L 5 ‘
M Des conférences internationales, \ ‘ “ |
M Un forum de recrutement, ‘ \
B Des trophées de I’innovation... \ ‘
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W

Le FIA Sud de France Export 2008,
& l'occasion du salon Energaia

U'instant privilégié de votre business
Rencontrez vos futurs partenaires
commerciaux...

M Architectes,

M Promoteurs,

H Constructeurs,

M Bureaux d’études,

M Collectivités territoriales,

M Grands comptes, industriels tournés
vers le développement durable

... sur des marchés porteurs
M France

M Europe Occidentale : Italie, Portugal,
Royaume-Uni, Grece...

M Europe Orientale : Hongrie, Roumanie,
République Tcheque...

M Bassin méditerranéen : Algérie, Maroc,
Tunisie...

B Proche et Moyen-Orient : Liban,
Jordanie...

Votre inscription au FIA Sud de
France export

Entretien avec Sud de France Export et
validation des opportunités de marchés

Référencement de votre profil en ligne

Ateliers préparatoires

Consultation en ligne des profils
acheteurs

Demande de rendez-vous avec
votre sélection d’acheteurs

Jour ) : vos rendez-vous d’affaires

Débriefing et mise en place du suivi




